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LNDH RENCONTRE ⁄⁄ Olivier Meunier

 

Rencontre avec Olivier Meunier
L’immobi l ier,  un «  savoir-fa i re »

Après 15 ans d’existence, l’enseigne Atlantique Immobilier change de nom. 
Implantée dans le quartier des Présidents aux Sables d’Olonne, 

l’agence devient : Olivier Meunier Immobilier. Partenaire privilégiée dans le domaine de la transaction, elle reste 
néanmoins fidèle à sa mission première : guider l’acheteur, le vendeur ou le locataire 

dans tous les processus immobiliers.

A la tête d’une agence immobilière située sur 
le front de mer sablais, Olivier Meunier a choisi 
d’offrir une nouvelle synergie à son entreprise, en 
lui donnant son nom patronymique. Atlantique 
Immobilier est donc devenue Olivier Meunier 
Immobilier.

« Une vraie confiance s’installe »
En procurant une nouvelle identité à son 
agence, Olivier Meunier répond aux besoins de 
la clientèle. L’éponymie permet à son activité 
de se positionner dans une dimension de 
proximité, tout en restant très compétente ; les 
clients font la différence et l’expriment :   « chez 
vous, on se sent bien ! Vous nous donnez tout 
le temps qu’il faut, peu importe le résultat, on 
vous recommande ». Toute l’équipe de l’agence 
immobilière s’y retrouve.  « Un lien humain se 
crée, une vraie confiance s’installe ».

De solides fondations
« En 15 ans, l’agence s’est forgée une réputation 
et construit un réseau de partenaires ». C’est 
pourquoi, « nous sommes aujourd’hui entourés 
d’architectes, constructeurs, assureurs, notaires, 
banques… qui nous accompagnent et vers 
lesquels nous orientons les clients pour être 
conseillés ».

« Chaque bien est différent »
Olivier Meunier et ses collaborateurs sont des 
professionnels de l’immobilier qui abordent leur 
métier avec méthodologie. « Les estimations 

des biens qui nous sont confiés à la vente sont 
très importantes. Nous prenons tout en compte 
et faisons une étude approfondie de chaque 
quartier, car chaque bien est différent. Les 
rendez-vous pour les visites sont pris à l’avance 
et des comptes rendus sont établis afin de faire 
connaître les critiques (positives et/ou négatives) 
évoquées sur les biens ».

Transactions dans les règles de l’art
Investir dans l’immobilier, c’est s’engager pour 
plusieurs années. Le choix entre plusieurs 
biens est parfois délicat. « Nos clients vont 
vivre dans leur habitat, avoir des enfants, fêter 
des anniversaires, Noël… recevoir la famille, les 
amis… Un chez soi, c’est un lieu privé où l’on 
peut s’évader, faire ce que l’on veut… ». Olivier 
Meunier Immobilier met tout son savoir-faire au 
service des acheteurs et fait en sorte que « les 
transactions se réalisent dans les règles de l’art ». 
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